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"La negociacién en una mesa despareja estudia el proceso de resolucién de
conflictos donde la falta de equidad, aunque no es reconocida por los
participantes, afecta las disputas y sus desenlaces. Para ayudar a abrir las

"

mentes y desalentar la manipulacién, la autora expone diez ""métodos de

ser"" para afrontar constructivamente las desigualdades y la diversidad. Este
libro alentador presenta métodos no tradicionales para tratar con la falta de
equidad y proporciona herramientas para reformular el proceso de
negociacién. Innovador, atrapante, en dltima instancia transformador...
Hace un aporte singular al campo de la resolucién de conflictos y serd ""un
libro de consulta permanente en la biblioteca de la resolucién de

"o

conflictos.

Phyllis Beck Kritek
La negociacion
en una mesa despareja

Un abordaje practico para trabajar
con las diferencias y la diversidad

Editorial Granica

Encadernacién Tapa blanda o rustica

Pixinas 411

Tamaiio 220x150x20 mm.

Peso S08

Idioma Espaiiol

Tema Economfa, empresa y derecho
EAN 9789506412654

PVP 23,90€

PVPsenIVE 22,98 €

IO 0 L

MACHADO GRUPO DE DISTRIBUCION S.L. www.machadodistribucion.com - pedidos@machadolibros.com - Tel. 91 632 61 10 Ext. 1


https://www.machadodistribucion.com/gl/articles/14628

	Varios Autores  La negociacion en una mesa despareja

